
 
  

 

法 務会計プラザが支援する、「ナレッジプラザ」の主催で御社に有益な「ビジネス塾&交流会」がスタート致します。是非、“学びの場＆ビジネス交流”の場としてご活用ください！！ 

～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～・～ 

ナレッジプラザは、２００２年の活動以来、様々な方との交流を通して、多くの、そして様々な「知

／ナレッジ」に出逢う場を提供してまいりました。お陰様で、アドバイザー会員及び一般会員合わせて

１００名を超える大所帯となりました。この度、４年目の活動を迎えるに当たり、大幅にサービス内容

の向上を図ることになりました。今回皆様にご案内している「ビジネス塾」は、その第一弾です。これ

まで以上に体系的、実践的に経営に役立つ「知／ナレッジ」をご提供したいと考えております。従業員

の皆様、お仲間の経営者の方々などと参加いただくことで、共通言語、共通の価値観が形成されビジネ

スに大変役に立つと好評です。是非お誘いあわせのうえご参加下さい。 

◆名   称：ナレッジプラザ主催 「ビジネス塾＆交流会」 

◆日   時：３月２０日（月） １８：００スタート 

＊講演の部 第１部：１８：１０～１９：１０ 第２部：１９：１５～２０：１５ 

＊ 交流会の部： ２０：２０～２１：３０ 

◆内   容： （別紙セミナー予定表と順番が一部変更になっております） 

第１部：高塚 伸志氏「営業の考え方が変わる！」 

～チーム営業の極意～ 

第２部：佐藤 等氏「利益を生むサイクルという視点を学ぶ」 

～事業と利益の本当の意味から～ 

◆開催場所：札幌後楽園ホテル（中央区大通西８丁目）BF 会場にて 

◆主催・運営：有限会社ナレッジプラザ 札幌市中央区大通西４丁目 道銀ビル７階 TEL：261-7411  

◆参加費：１名様につき 3,000 円／回（ナレッジプラザ会員の方は、参加費無料） 

      ＜交流会費は別途、１名様につき 4,000 円／回＞ 

◆申込締切：平成 18 年 3 月 17 日（金） 

※交流会あり ※セミナーご参加の方は、交流会のご出欠についてもお知らせ下さい。 

 
     「ナレッジプラザ ビジネス塾＜第２回＞」申込書 

ご参加者氏名（ご紹介者名） 会社名 所属部課名/役職名 懇親会 

 
   

 
   

 
   

 
   

 
   

         お手数ですが、FAX  011-261- 4422 ＜担当：榎本＞宛てにお申込み下さい。 



 

ナレッジプラザ 「ビジネス塾＆交流会」 ２００６年度 予定一覧 

 

ナレッジプラザ「ビジネス塾＆交流会」の今年の予定は下記の通りです。毎回ゲスト講師またはナレ

ッジアドバイザーに 1 時間お話をいただくとともに、レギュラーでナレッジアドバイザーの佐藤等氏（公

認会計士・税理士）と清水祥行氏（中小企業診断士）が交代で 1時間お話をさせていただく予定です。 

 

日程 講師 テーマ 内容

吉田麻子氏 カラーでマネジメントが変わる ビジネスで活用するカラーコーディネート

佐藤　等氏 体系的にマネジメントの極意を学ぶ 旭山動物園の成功事例から　　　　　

高塚伸志氏 営業の考え方が変わる！ チーム営業の極意

佐藤　等氏 利益を生むサイクルという視点を学ぶ 事業と利益の本当の意味から

太田勝久氏 経営のリーダシップを学ぶ 孫子の兵法から

佐藤　等氏 勝ち続けるための経営技術を学ぶ Policy Bookの役割から

春日一秀氏 Ｉ　Ｔ革命時代の経営戦略 中小企業におけるインターネットの活かし方

清水祥行氏 経営技術導入の現場から学ぶ① 経営理念の創り方

片山展成氏 ヒューマンパワーの活用法 人事・労務戦略の考え方

清水祥行氏 経営技術導入の現場から学ぶ② 経営ビジョンの創り方

佐藤　等氏 「人」,「仕組み」,「顧客」の創り方を学ぶ ドラッカーの教えから

高塚伸志氏 「人」,「仕組み」,「顧客」の創り方を学ぶ チーム営業の成果から

加藤祐功氏 グローバル時代の経営戦略 中小企業における海外取引の実際

清水祥行氏 「人づくり」の原理を学ぶ 「強み」を組織でどう活かすか

未定 - -

清水祥行氏 「仕組みづくり」の原理を学ぶ 「プロフィット・モデル」をどう活かすか

未定 - -

清水祥行氏 「顧客づくり」の原理を学ぶ 「顧客資産」をどう活かすか

未定 - -

佐藤　等氏 成果が出るキーワードを学ぶ 顧客価値、バリューチェーン、組織の価値観
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